KM INTERVIEW

Finanzierungslosungen aus einer Hand:

Digitale Geschwindigkeit
trifft auf klassische
Beratungskompetenz

Mit einem Mix aus personlichem Beratungsansatz und zukunftsweisenden
digitalen Losungen ist die FM LeasingPartner GmbH seit Jahrzehnten ein
vielseitiger Partner fiir Unternehmen aller Branchen. Wir sprachen mit
Christoph Borgert und Daniel Schweigatz, den Geschaftsfuhrern von FM
LeasingPartner, iber das Angebotsportfolio, die Digitalisierung und
aktuelle Unternehmensentwicklungen.

Text und Bilder: FM LeasingPartner GmbH

ranmagazin: Herr Borgert, welche
Vorteile bringt die Zusammen-
arbeit mit FM LeasingPartner fiir

Kunden mit sich?

Christoph Borgert: Wir von FM Leasing-
Partner bieten unseren Kunden individuelle
Finanzierungskonzepte aus einer Hand. Als
Finanzierungsspezialist orientieren wir uns
dabei an den spezifischen Bediirfnissen unserer
Kunden und finden dank unserer Kooperation
mit {iber 40 Leasing- und Finanzierungsge-
sellschaften fiir jede Anforderung die passende
Finanzierungslésung.

Besonders in der Kran- und Schwerlast-
logistik - einer stark spezialisierten Branche -
schitzen unsere Kunden die Expertise unseres
Teams. Einige unserer Firmenkundenberater
sind seit tiber 30 Jahren in genau diesem Markt
aktiv. Im Vergleich zu vielen Hausbanken bietet
das eine tiberdurchschnittliche Tiefe und Nahe
zu den branchenspezifischen Anforderungen.

Ein weiterer Vorteil: Das gesamte Finanzie-
rungsmanagement wird von FM iibernommen.
Unsere Kunden kénnen sich dadurch vollkom-
men auf ihr Kerngeschift fokussieren.

Durch unsere einzigartige Zusammen-
arbeit mit unserer Tochtergesellschaft leasinGo
GmbH wird unser klassisches Leistungsport-
folio perfekt erginzt: Uber www.leasingo.de
konnen gewerbliche Kunden jederzeit bis zu
40 Leasing- und Mietkaufangebote vergleichen,
anfragen und direkt zum Abschluss bringen.
Mit der digitalen Absatzfinanzierung ,leasin-
GoPLUS® bieten wir auflerdem die perfekte
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Daniel Schweigatz und Christoph Borgert, Geschaftsfiihrer der FM LeasingPartner.

Losung zur Verkaufsforderung fiir Hersteller
und Lieferanten. Diese kénnen ihren Kunden
direkt am Point of Sale, mobil im Vertrieb oder
auf der eigenen Website Finanzierungsangebote
fiir jhre Produkte anbieten - und zwischenzeit-
lich sogar den finalen Vertrag herbeifithren.

Kranmagazin: Welche Objekte und Branchen
stehen im Fokus Ihres Finanzierungsangebo-
tes?

Daniel Schweigatz: Die Kran- und Schwer-
lastlogistik ist sicherlich einer unserer Kernbe-
reiche. Doch unser Angebot ist deutlich breiter
aufgestellt. Wir decken unter anderem die Bau-
wirtschaft, den Maschinenbau, die Landwirt-
schaft, den Automobilzuliefererbereich sowie

Schienenfahrzeuge und den Bereich Aviation
ab. Hinzu kommen Lésungen fiir angrenzende
Bereiche der Kranbranche, wie die Transport-
logistik und erweiterte Hebetechniken. Grund-
satzlich sind der Mobilien-Finanzierung bei
FM LeasingPartner kaum Grenzen gesetzt, wir
haben keine Objektausschliisse. Wir haben auch
Finanzierungspartner, die sich auf Themen wie
IT, Oldtimer oder auch Tiere in der Landwirt-
schaft konzentrieren.

Kranmagazin: Wie flexibel sind Sie bei der
Unterstiitzung von Investitionsprojekten, ins-
besondere im Hinblick auf Gréflenordnungen?

Christoph Borgert: Unsere Flexibilitit ist
eine unserer grofiten Starken. Kunden kénnen
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uns bei Projekten ab einem Finanzierungsbe-
darf von 1.000 Euro ansprechen - nach oben
gibt es keine Grenzen. Aktuell decken wir
Investitionsvolumen bis tiber 100 Millionen
Euro ab und platzieren jahrlich tiber 700 Mil-
lionen Euro am Markt. Neben der Flexibilitit
schitzen unsere Kunden die schnelle Umset-
zung. Wenn es sich um zeitkritische Investitio-
nen handelt, finden wir auch innerhalb von 24
Stunden nach einem Gesprich eine passende
Losung. Gleichzeitig bleibt unser Ansatz lang-
fristig: Unsere Experten sind nicht nur wahrend
des Vertragsabschlusses, sondern auch dariiber
hinaus Ansprechpartner fiir alle finanziellen
Fragestellungen.

Kranmagazin: Ende 2024 gab es einen wichti-
gen Meilenstein in Threr Unternehmenshistorie.
Welche Bedeutung hat der Zusammenschluss
mit MRH Trowe fiir die Zukunft von FM Lea-
singPartner?

Christoph Borgert: Unsere bisherigen
Gesellschafter Mathias Frode und Wolfgang
Miiller haben ihre Anteile vollstindig verdufSert
und unterstiitzen uns weiterhin in beratender
Funktion. Die Leitung des Unternehmens bleibt
in den Hinden von Daniel Schweigatz und mir.
Neu ist die Ubernahme durch die MRH Trowe
Credit & Finance GmbH, eine Gesellschaft
der MRH Trowe-Gruppe - einem der fithren-
den deutschen Industrieversicherungsmakler.
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Durch den Zusammenschluss erwarten wir,
dass unser bisheriger Wachstumskurs beschleu-
nigt und intensiviert wird. Die Vorteile fiir
Kunden liegen auf der Hand: Die Leistungen
der FM LeasingPartner GmbH und der MRH
Trowe-Gruppe konnen zukiinftig gemeinsam
angeboten werden. Die noch sehr junge Zusam-
menarbeit zeigt bereits jetzt grofle Erfolge und
unterstiitzt unseren Wachstumskurs. Unser Ziel
bleibt dasselbe: ein zuverlédssiger, unabhdngiger
Partner fiir unsere Kunden zu sein.
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