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Dieses Joint Venture arbeitet im sehr 
dynamischen Markt der Absatzfinanzie­
rungen für Produkte aus dem Hause 
Terex. Mit innovativen Finanzprodukten 

Vom Start an erfolgreich
Die Terex Financial Services (kurz TFS) ist zum 01.04.2004 
gegründet worden. Sie ist ein Joint Venture zwischen der 
niederländischen De Lage Landen b.V. und der Terex Corp.

sowie einem hohen Dienstleistungs­
gedanken hat das Unternehmen über 
die letzten zwei Jahre hinweg ein be­
achtliches Wachstum zu verzeichnen. 

In vielen Produktbereichen ist die TFS 
bei Terex Produkten mittlerweile Markt­
führer. So hat das Unternehmen in 2005 
bereits über 30% der Mobilkrane und 
über 40 % der Bagger und Radlader in 
Deutschland und über 70 % der Hebe­
bühnen in Europa finanziert.

Das Portfolio (Verwaltete Forderun-
gen aus Leasing- und Mietkaufverträgen) 
beläuft sich nach Angaben des Unter­
nehmens auf circa 350 Millionen Euro in 
Europa.

Für die Zukunft erwartet das Un­
ternehmen stabiles Wachstum für alle 
Produktbereiche. Vor allem die Mobil­
kransparte, deren Absatz sich im letzten 
Jahr in Europa gut entwickelt hat, ist 
einer der Hauptsegmente des Unter­
nehmens.

Die Finanzierungspalette umfasst so­
wohl den klassischen Mietkauf, als auch 
die außerbilanziellen Finanzierungsmög­
lichkeiten via Leasing und Miete. Gerade 
die außerbilanziellen Finanzierungen ge­
winnen mehr und mehr an Bedeutung. 
Die TFS hat sich gerade auf den Bereich 
der außerbilanziellen Finanzierungs­

formen spezialisiert, um ihre Kunden 
bei der Optimierung der Bilanzzahlen 
zu unterstützen. Diese Finanzierungs­
formen bieten den Unternehmen eine 
nach Basel II-Richtlinien verbesserte 
Bilanzstruktur, was wiederum zur Folge 
hat, dass diese Unternehmen an güns­
tigeren Kreditkonditionen partizipieren.

Die TFS hat Spezialisten für jede Pro­
duktgruppe der Terex Corp. So stehen 
für die einzelnen Märkte Fachkräfte zur 
Verfügung, die über spezielles Know-
how verfügen, um gezielt Kundenan­
fragen umsetzen zu können. Derzeit 
stehen den Kunden und Terex-Partnern 
sechs Ansprechpartner in Deutschland 
zur Verfügung, um schnell und unkom­
pliziert auf Kundenanfragen reagieren 
zu können.

Das Team in Europa umfasst mittler­
weile 30 Mitarbeiter. Das Unternehmen 
hat seinen Sitz in UK, Benelux, Skandi­
navien, Frankreich, Spanien, Italien und 
Deutschland. Deutschland ist mit circa 
30 % am Gesamtumsatz beziehungs­
weise am Portfolio der TFS der stärkste 
Part.
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Der kompetente Finanzpartner für alle Terex Maschinen.

Die Produkte:
	 Mobil- und Raupenkrane
	 Hebebühnen
	 Lade- und Umschlaggeräte
	 Mobil- und Raupenbagger
	 Radlader & Minibagger
	 Brech- und Siebanlagen
	 Dumper, Mulden & Starrahmen
	 Mining Equipment

Ihr Team in Deutschland:
Gerd Berg – Außendienst Baumaschinen
Michael Brardt – Außendienst Baumaschinen
Peter Lingner – Außendienst Krane und Bühnen
Stefanie van der Straeten – Vertriebsinnendienst
Rene Hansen – Vertriebsinnendienst
Fabio Wheeway – Vertriebsinnendienst

Mietkauf, Leasing, Miete – Finanzprodukte, speziell zugeschnitten auf Ihr Unternehmen 
und die entsprechenden Terex-Geräte. Sprechen Sie uns an – wir informieren Sie gerne.

Terex Financial Services GmbH
Hansaalle 249, 40549 Düsseldorf
Tel: +49 (0) 211 / 5268 – 182, Fax: +49 (0) 211 / 5268 – 168
E-Mail: info@terexfinance.com
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